Bedrijf verkopen?

IM = investeringsmemorandum of informatiememorandum,
het is cruciaal bij bedrijfsverkoop of het ophalen van een
investering. Maar waar moet een goed IM aan voldoen?

Missie & visie

ldnaar
waar gaatnci: \(')V:(;irs i Marktanalyse
e : '
toe 3n Wosit'le neemt jouw _Eep Koper of investeerder
dende o i in 'S altijd op zoek naar poten-
pedrijf tieel; maak dit concreet met

feiten en cijffers van
externe bronnen.,

p—

Jouw oplossing

Hog complex zag de wereld
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Financiéle informatie

Gebruik twee slides voor _wat
extra financiéle informatie.
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Algemene _
bedrijfsinformatie

De juridische structuur,
het kantoor en je team.
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