
Een koper of investeerderis áltijd op zoek naar poten-tieel; maak dit concreet metfeiten en cijfers van
externe bronnen.

Waar verdient jouw bedrijf geldaan? Houd je verdienmodel zosimpel mogelijk. Het moet een-voudig zijn je product te verkopen. 

Marktanalyse

Verdienmodel

Bedrijf verkopen?

IM = investeringsmemorandum of informatiememorandum,
het is cruciaal bij bedrijfsverkoop of het ophalen van een
investering. Maar waar moet een goed IM aan voldoen?

Missie & visie

Waar gaat de wereld naar

toe en welke onderschei-

dende positie neemt jouw

bedrijf daarbij in?

Opportunity
Maak een hoofdstuk met jouw

roadmap voor drie tot vijf jaar.

Concretiseer hierbij groei-

kansen in overzichtelijke

stappen.

Algemene
bedrijfsinformatie

De juridische structuur,

het kantoor en je team.

Positioneer de DGA’s

krachtig. Eerst de vent,

dan de tent!

Financiële informatie

Gebruik twee slides voor wat

extra financiële informatie.

Slide 1: omzet, kosten en

winst van drie jaar en het

huidige jaar.

Slide 2: details over de

investeringen en opbrengsten

van drie tot vijf jaar.

Concurrentiepositie& track-recordIs er voor jouw oplossing eenMagic Quadrant van Gartner?Gebruik dat. Zo niet, creëerzelf een kwadrant met daarinjouw bedrijf.

Jouw oplossing
Hoe complex zag de wereld
eruit zonder jouw oplossing
en hoe geweldig is de wereldmét jouw oplossing?
Wees concreet.

Waardering of
investeringsbehoefte
(én aanbod)
Geef een beeld van de waar-deringsindicatie. Noem geengetal, maar marktconforme
multiples. Investering? 
Noem een bedrag.

Cruciale bonustip!Het is misschien wel hetallerbelangrijkste elementvan een IM: een profes-sionele opmaak. Schraplange teksten en vervangze voor duidelijke illustratiesof pakkende bullitpunten.

www.nomonkeybusiness.eu

9+ basiselementen voor een
goed informatiememorandum.

Experts in tech M&A


